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ЗАВДАННЯ

Вихідні дані для формування фінансової моделі інвестиційного проекту та оцінки його економічної ефективності:

1) строк реалізації проекту – 7 років;

2) запланований обсяг необхідних інвестиційних витрат за перший рік проекту – 75 тисяч умовних одиниць, в тому числі: 60 тисяч умовних одиниць доставка, монтаж і налагоджування; 15 тисяч умовних одиниць формування оборотних коштів;

3) запланована ціна одиниці продукції – 0,3 умовні одиниці;

4) запланований річний обсяг реалізації продукції – 550 тисяч штук на перший рік; по 1100 тисяч штук у наступні роки;

Витрати на виробництво (на рік):

1) сировина і матеріали – 0,15 умовних одиниць на одну одиницю продукції, а на весь обсяг продукції: на перший рік (0,15 умовних одиниць ( 550 тисяч штук = 82,5 тисяч умовних одиниць); у наступних роках (0,15 умовних одиниць ( 1100 тисяч штук = 165 тисяч умовних одиниць);

2) зарплата персоналу – 11 тисяч умовних одиниць;

3) нарахування на зарплату (( 40%) – 4,4 тисяч умовних одиниць;

4) транспорт, електроенергія, вода, каналізація, опалення, оренда і тому подібне – 7 тисяч умовних одиниць в перший рік і 8 тисяч умовних одиниць в наступні роки;

5) амортизація обладнання (20% від вартості обладнання щорічно) – 12 тисяч умовних одиниць.   

ПЛАН ВИБОРУ ПРОЕКТУ (ІДЕЯ БІЗНЕСУ)
I. Характеристика послуги. Ксерокопіюванню характерні такі переваги в порівнянні з іншими послугами даного масштабу, а саме постійний попит послуги зв'язаний із законодавчою базою країни – при одержанні чи перевірці прав на ту чи іншу річ, необхідно ксерокопіювання всіх зв’язаних з нею документів. Також, при підвищенні ціни на дану послугу – попит не зменшується, тому що аналогічних видів послуг за меншу ціну поки ще не має.  

II. Характеристика потенційного ринку збуту. Ринок збуту послуги ксерокопіювання проявляється не великою кількістю продавців, які в основному зосереджені біля державних служб міста. Це дає змогу розширити ринок і відкрити точки збуту, як у центрі міста, так і біля приватних підприємства, а саме біля банків.

III. Характеристика послуги конкурентів. Конкуренти, в основному, вже деякий час задовольняють потреби споживачів послуги ксерокопіювання, тому знають де дешевше і якісніше закупати матеріали для обладнання, також у них вже з формовані трудові ресурси, але при цьому взагалі обслуговування не в найкращому вигляді. Все це дає можливість у короткі терміни налагодити бізнес, за рахунок прийняття на роботу працівників з кращими якостями у сфері торгівлі – приємне звернення до покупців, знання всіх тонкощів психологічної уваги до людини.

IV. Стратегія продаж та цінова політика. На першому етапі, щоб окупити витрачені грошові кошти на цей проект, підприємство зосередиться на захваті більшої площі ринку збуту, а саме: ціна нижче, ніж у конкурентів, а якість – вище. На далі, цінова політика буде переглядатися і встановиться на рівні конкурентної ціни, що в свою чергу дозволить збільшити дохід, а об’єм продажу залишитися на тому же рівні, як і до підняття ціни.











Таблиця 1

Розрахунки прибутку підприємства (тисяч умовних одиниць)

	№
	Найменування показника
	1-й рік
	2-й рік
	3-й рік
	4-й рік
	5-й рік
	6-й рік
	7-й рік

	1
	Валовий дохід від реалізації Вt
	165
	330
	330
	330
	330
	330
	330

	2
	ПДВ – 20% (п.1 ( 0,17)
	28,05
	56,1
	56,1
	56,1
	56,1
	56,1
	56,1

	3
	Чистий дохід від реалізації (п.1 – п.2)
	136,95
	273,9
	273,9
	273,9
	273,9
	273,9
	273,9

	4
	Поточні витрати всього (собівартість), в т.ч.:
	116,9
	200,4
	200,4
	200,4
	200,4
	200,4
	200,4

	4.1
	грошові, в тому числі:
	
	
	
	
	
	
	

	
	сировина
	82,5
	165
	165
	165
	165
	165
	165

	
	зарплата
	11
	11
	11
	11
	11
	11
	11

	
	нарахування на зарплату
	4,4
	4,4
	4,4
	4,4
	4,4
	4,4
	4,4

	
	транспорт, енергія та ін.
	7
	8
	8
	8
	8
	8
	8

	4.2
	не грошові:

амортизаційні відрахув.
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	

	5
	Оподаткування прибутку (п.3 – п.4)
	20,05
	73,5
	73,5
	73,5
	73,5
	73,5
	85,5

	6
	Податок на прибуток 25% (п.5 ( 0,25)
	5,01
	18,38
	18,38
	18,38
	18,38
	18,38
	21,38

	7
	Чистий прибуток (п.5 – п.6)
	15,04
	55,12
	55,12
	55,12
	55,12
	55,12
	64,12

	8
	Податки (ПДВ і податок на прибуток) (п.2 + п.6)
	33,06
	74,48
	74,48
	74,48
	74,48
	74,48
	77,48











Таблиця 2

Розрахунок показників (тисяч умовних одиниць)

	Найменування показника
	Рік
	Всього

	
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	

	1. Валовий дохід від реалізації, Вt  
	165
	330
	330
	330
	330
	330
	330
	2145

	2. Поточні грошові витрати
	104,9
	188,4
	188,4
	188,4
	188,4
	188,4
	188,4
	1235,3

	3. Податки
	33,06
	74,48
	74,48
	74,48
	74,48
	74,48
	77,48
	482,94

	4. Інвестиційні вит-рати всього
	75
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	75

	 В тому числі:

        - обладнання

        - формування

      обігових коштів
	60

15
	-

-
	-

-
	-

-
	-

-
	-

-
	-

-
	-

-

	5. Всього витрат по проект, Сt (п.2 + п.3 + п.4)   
	212,96
	262,88
	262,88
	262,88
	262,88
	262,88
	265,88
	1793,24

	6. Чистий дохід по проекту Вt - Сt    
	-47,96
	67,12
	67,12
	67,12
	67,12
	67,12
	64,12
	351,76

	7. Накопичення чис-того доходу
	-47,96
	19,16
	86,28
	153,4
	220,52
	287,64
	351,76
	-

	8. Коефіцієнти дис-контування при ста-вці дисконту 20%, Кt = 1/(1+0,2)(t
	0,833


	0,694
	0,579
	0,482
	0,402
	0,335
	0,279
	-

	9. Дисконтований потік валового до-ходу, Вt ( Кt  
	137,45
	229,02
	191,07
	159,06
	132,66
	110,55
	92,07
	1051,88

	10. Дисконтований потік витрат, Сt ( Кt    
	177,40
	182,44
	152,21
	126,71
	105,68
	88,06
	74,18
	906,68

	11. Дисконтований потік чистого до-ходу (чиста поточна вартість), NPV (п.9 – п.10)
	-39,95


	46,58
	38,86
	32,35
	26,98
	22,49
	17,89
	145,20

	12. Накопичення ди-сконтованого чисто-го доходу (точка беззбитковості при NPV = 0)
	-39,95


	6,63
	45,49
	77,84
	104,82
	127,31
	145,2
	-

	13. Коефіцієнт ефективності проекту, CBR (п.9 / п.10)
	1,16

	14. Чистий прибуток 
	15,04
	55,12
	55,12
	55,12
	55,12
	55,12
	64,12
	354,76

	15. Дисконтований чистий прибуток (п.14 ( п.8)
	12,53
	38,25
	31,91


	26,57
	22,16
	18,47
	17,89
	167,78

	16. Індекс прибутковості, Pi (п.15 / п.4)
	1,45


Для більш досконалого аналізу ефективності проекту визначимо графічно внутрішню норму рентабельності – IRR.

NPV

        145,20

        127,31

        104,82

77,84

45,49

 6,63


                  0
       27,9        33,5        40,2        48,2        57,9        69,4        83,3     Kt 

                                                                                                  IRR     

          -39,95

З графіку бачимо, що внутрішня норма рентабельності IRR ( 73,8%, а значить сума дисконтованих притоків грошових коштів дорівнює сумі витрат.  

ВИСНОВОК
Отже, при оцінки доцільності інвестицій, пов’язана з методом оцінки проектів, щоб одержати максимальні доходи і як найшвидше повернути вкладені кошти, на даному прикладі з’ясували, що цей проект треба прийняти з двох причин. По-перше, чиста поточна вартість NPV = 145,2 умовних грошових одиниць, більший ніж початкові інвестиції 75 умовних грошових одиниць; а по-друге, індекс прибутковості Рі = 1,45 більше одиниці, ці показники вказують на доцільність інвестування у цей проект.
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